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Organisation + Entwicklung - Strafegie

rkshop Neugriindung und Inhaberwechsel — online

Liebe Buchhandlerinnen, liebe Buchhandler,

»Wie kann eine gute Zukunft im stationdren Handel aussehen?”. Diese Frage stellt sich auf beiden Seiten, bei
denen, die ihre Buchhandlung verkaufen mochten, und bei denen, die tiber Kauf oder Grindung einer
Buchhandlung nachdenken.

Die etablierten

»Inhaberwechseltage”
fiir Verkaufer*innen, Kaufer*innen und Griinder*innen von Buchhandlungen,

zu denen wir Sie gemeinsam mit der Betriebsberaterin Gudula Buzmann (Firma LOESUNG) einladen, legen in
ihrem bewéahrten Online-Konzept im Jahr 2027 einen besonderen Schwerpunkt auf den vielzitierten Wandel im
Handel.

Durch die enge Verkniipfung von Theorie (online) und Praxis (in den Offline-Zeiten) profitieren Griinder*innen
und Kaufer*innen bei der Standortbeurteilung, dem Konzept und auch beim Businessplan. Zusatzlich bekommen
Sie Einblicke in alternative Geschaftskonzepte.

Auch wer eine Buchhandlung verkaufen méchte, kommt mit den Inhalten und dem Praxisteil im Verkdufer*innen-
Workshop weit nach vorn: alle Unterlagen parat zu haben, den Standort mit dem Blick von aufSen wahrnehmen
und den Wert der eigenen Buchhandlung beurteilen zu kénnen sind beste Vorbereitung fir eine Nachfolgesuche,
die mit dem aktuellen Workshop-Schwerpunkt auch aufRerhalb der bislang tiblichen Zielgruppen fiindig werden
kann.

Fir Verkauferinnen und Verkaufer

gibt es zwei Online-Einheiten von jeweils ca. 2 Stunden, in denen wir uns, individuell auf Thre Buchhandlungen
bezogen, mit folgenden Themen beschaftigen:

e Mit welchen Argumenten werbe ich fiir den Kauf meines Unternehmens?
e Wie mache ich meine Buchhandlung wertvoll und zukunftsfahig?

e Welchen Zeitrahmen sollte ich mir setzen?

e Welche Unterlagen muss ich vorbereiten?

o Wie verhandele ich mit potenziellen Interessentinnen und Interessenten?

Der erste Termin fir die Verkaufer*innen ist Montag, der 25.01.2027 um 9:00 Uhr,

weiter geht es am Freitag, dem 29.01.2027 um 9:00 Uhr. Zwischen diesen Terminen haben Sie die Moglichkeit,
Ihr Unternehmen im Hinblick auf die Erkenntnisse der ersten Online-Einheit zu priifen, um im zweiten Teil gezielt
weitere Fragen zu stellen.
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Fur Kaduferinnen und K&ufer, Griinderinnen und Griinder
gibt es drei Online-Einheiten von jeweils ca. 1,5 Stunden, in denen wir uns mit folgenden Themen beschaftigen:

e Kaufen oder griinden? Wie erfahre ich von interessanten Unternehmen oder Standorten fir eine
Grindung?

e Welche Faktoren sind zukiinftig fir den Buchhandel relevant und wie gewichte ich sie?

e Welche Unterlagen bendtige ich von der Buchhandlung und wie interpretiere ich die Zahlen?

e Wie finanziere ich meine neue Buchhandlung und was gehort in den Businessplan?

e Wie gewinne und halte ich Kundinnen und Kunden, gerade jetzt?

Der erste Termin fur die Kdufer*innen und Griinder*innen ist Mittwoch, der 27.01.2027 um 9:00 Uhr,
weiter geht es hier am Montag, dem 01.02.2027 und Freitag, dem 05.02.2027 jeweils um 9:00 Uhr.
Wir gehen selbstverstandlich auch auf bereits konkrete Projekte (z.B. Standort) ein.

Flr die Teilnahme an den Seminaren benétigen Sie einen PC bzw. Laptop oder ein Tablet mit Mikrofon und
Kamera.

Teilnahmegebihr: netto € 75,- pro Person

Anmeldefristen:
Verkauferinnen und Verkaufer: 18.01.2027
Kduferinnen und Kaufer, Grinderinnen und Griinder: 18.01.2027
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